
M E T H O D
F A C E  S C U L P T I N G

Valor de las transacciones

Calcula tu VMPT (Valor Medio Por Transacción)

Valor total de ventas (semana o mes) ÷ Cantidad de dientes (semana o mes) = VMPT

De cada una de las estrategias define 3 acciones a realizar en tu negocio.

1-  En el momento de la venta sugiere un descuento por compra superior.

ESTRATEGIAS PARA AUMENTAR VMPT

EMPRESARIA IMPARABLE

VMPT =

2-  Sugiere productos complementarios que complementen a la compra original o un
producto de valor superior.

3-  Combina diferentes productos o servicios en un pack.
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VMPT después de un mes =

4-  Entrena a tu equipo para conseguir aumentar el valor medio por transacción.

De todas las acciones escoge al menos 3 que vas a implementar en los próximos 3 meses
y cuando hagas el cierre semanal añádelo como una nueva etapa para conseguir tus objetivos
si este es aumentar facturación

Al cabo de un mes de haber implementado los cambios, en el cierre mensual vuelve a
revisar tu VMPT para ver cuánto ha crecido. 


